LAS 10 AUTO-PREGUNTAS MAS
IMPORTANTES EN EL
VENDEDOR.

“Las personas que preguntan
con precision, controlan

la conversacion.”
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« QUIEN ¢Quién sera nuestro mercado ideal, nuestro cliente
objetivo, nuestro interlocutor valido?

-  DONDE ;Donde se negociaria?

- CUANDO ¢Cuéndo es el momento de empezar/terminar la
negociacion?

- COMO ¢, Como quisiera que le vendiéramos?
- QUE ¢, Qué le hara decidirse por nosotros?

« POR QUE ¢Por qué nuestro producto/servicio sera
Importante para nuestro cliente.?

« A QUE ¢A que concedera especial importancia de nuestra
propuesta?

« CUANTO  ¢De cuéanto presupuesto disponéis?¢Cuanto
necesita?

« A CUANTO ¢A cuénto estaria dispuesto a comprarlo?

« AQUIEN  ¢A guién mas conoce nuestro cliente?
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