LAS 10 PREGUNTAS MAS
IMPORTANTES EN LA VENTA.
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QUE ¢ Qué
le hara decidirse por
nuestro producto?
POR QUE ¢Por que
nuestro producto es
Importante para Vs.?
COMO  ¢Como
guisiera que les
vendiéramos nuestros
productos/servicios?
QUIEN ¢, Quién sera
nuestro interlocutor?
AQUE ¢Aqué
concedes especial
Importancia de nuestra
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CUANDO ¢Cuéndo es
necesario
empezar/acabar la
negociacion?

DONDE ¢Doénde
comenzamos a
negociar? ¢en que
lugar?

CUANTO ¢De cuanto
presupuesto
disponéis? ¢ Cuéanto
necesita?

HASTA QUE ¢Hasta
que fecha/hora se
puede negociar?

A QUIEN ¢A quién mas
conoce nuestro cliente?



